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Co nas dnes ceka?

1. Co to jsou predatorni ceny?
2. Jak pri cenové predaci postupovat?
3. Problematickeé aspekty

4. Model pro vypoCet cen za pristup do opticke
infrastruktury a metodika CTU
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Co jsou to predatorni ceny?

Soutézitel zneuziva svého dominantniho postaveni a nabizi a prodava za
nepfimérené nizké ceny, které maji potencial narusit hospodarskou
soutéz

Smyslem je vyloucCit konkurenty z trhu

Soutézitel, ktery provadi cenovou predaci, obétuje svuj zisk s cilem
oslabit ostatni soutézitele — soutézitel uctuje nizsi ceny tam, kde je
vystaven konkurenci, a naopak vyssi ceny tam, kde konkurenci vystaven neni

Dle prava EU dochazi k postihovani této praktiky prostrednictvim tzv.
generalniho ustanoveni ¢l. 102 SFEU, prip. § 11/1/e) ZoOHS

Z rozhodovaci praxe vyplyva, ze za predatorni ceny lze povazovat:

a) ceny, které se nachazi pod hranici priimérnych variabilnich
nakladl soutézitele;

b) ceny, které se nachazi nad hranici priimérnych variabilnich
nakladu, ale zGstavaji pod primérnymi celkovymi naklady (zde
nutno dolozit umysl vyloucit konkurenta z trhu)
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Jak pri cenoveé predaci postupovat?

Aby UOHS nebo soud dospély k zavéru, Ze doslo k
cenove predaci, je nutno naplnit kumulativné nasledujici:

Zamer eliminovat konkurenci

Aplikace neprimerené nizkych cen

Dlouhodobost uplatnovani techto cen

Moznost naruseni hospodarske souteze

Vznik ujmy jinym soutéziteliUm nebo spotrebitelum a
Neexistence objektivnino ospravedineni
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Jak pri cenoveé predaci postupovat?

Zajistit mozné dukazni prostredky k prokazani, Ze k
cenove predaci dochazi nebo po urcitou dobu dochazelo
Letaky produktu, obchodni plany Ci strategie
Komunikace obchodnich zastupcu
Rozlisit aplikaci neprimérené nizkych cen - co to jsou
neprimérene nizke ceny?
Sledovat, jak dlouho k cenové predaci dochazi
(vymezit Casovy usek)
Vznikla uyma? Je potreba podstatu ujmy umet
konkretizovat

Prokazat, ze neexistuje objektivni ospravedinéni u
dotyCného soutezitele
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Problematické aspekty

Cenovou predaci nelze vnimat pouze z jednoho pohledu

Jedna se o slozitou problematiku, ve ktere hraji roli detaily
a konkrétni okolnosti veci

Vzhledem ke slozitosti problematiky existuje vzdy
riziko, ze soutézni urady ¢i soudy vyhodnoti
predmeétnou situaci nespravne
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Vypoéet cen dle metodiky CTU pro opticky internet

CTU jako regulaéni organ v oblasti elektronickych
komunikaci zpracoval model pro vypocet a metodiku
pro ucely stanoveni nakladu a velkoobchodnich cen za
pristup do optické infrastruktury

Relevantni jsou naklady prepoctené na 1 pripojku

Z vypoétd provedenych na zakladé modelu CTU vyplyva,
Ze priblizné pod cenou 120 Ké mesiéné nelze rozumné
pripojeni poskytovat pri zohledneni vsech relevantnich
promennych (nakladl), které musi vlastnik infrastruktury
vynalozit

Maloobchodni cena priblizné 120 K¢ mésicneé je
pravdépodobné predatorni
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