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Ako si predstavujete Inteligentnú sieť?



Takto si inteligentnú sieť predstavujeme my

- Dokážeme identifikovať poruchy v sieti skôr ako nám ich oznámi zákazník

- Dokážeme identifikovať alebo aspoň zúžiť okruh možných miest poruchy

- Dokážeme identifikovať problémy s kvalitou distribúcie

- Dokážeme tieto problémy riešiť rýchlejšie a efektívnejšie



Spojili sme sa, aby sme naplnili očakávania zákazníkov

VSD požiada Telco partnera o výstavbu GPON siete v obci, podľa 
technickej špecifikácie VSD a na základe rámcovej dohody o 
jednotkových cenách.

Telco partner začne platiť fixnú čiastku za každého pripojeného 
zákazníka využívajúceho GPON sieť (L2 služba). VSD platí za 
každého pripojeného zákazníka za údržbu pasívnej časti GPON 
siete. 

Zákazník vlastní prípojku, uzavrie tak 
len zmluvu o poskytnutí služby s 
Telco partnerom.

Zákazník uzatvára zmluvu o 
pripojení s VSD
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Otvorená sieť je záujmom zákazníka
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...projekt je ukončený. Každý Telco provider, ktorý 
má záujem o spoluprácu s 
VSD môže využívať otvorenú 
GPON sieť (L2 službu).

Telco partner je zodpovedný za 
prevádzku pasívnej siete a 
fyzicky pripája všetkých 
zákazníkov (aj pre iných 
providerov za dohodnutú 
čiastku).

Zákazník má možnosť využívať otvorenú sieť a vybrať si 
tak providera s najlepšou ponukou. 

VSD je zodpovedná za 
prevádzku aktívnej technológie a 
buduje pripojenie k back-bone a 
transport dát do Košíc.



Win – win príležitosť pre zákazníka, ISP a VSD?


